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SELFMarketing





» • Persönlichkeits- oder Rhetoriktraining • optimierte Telefon- und Techniknutzung 

» • P R • Motivation plus Teamfähigkeit 





"Das SELFMarketing nimmt einen gewichtigen Stellenwert in einem Gesamtkonzept ein" ...








Vorgehen und Training » 



 
	• 

            

            	Persönliche Unterredung mit Selbstdefinition und Ausstrahlungseinschätzung.

            

            
	•

            

            	Individuelles Coaching für Selbstbewusstsein und Motivation. »

            Mitarbeiterintegration oder Bewerbungstraining inklusive Unterstützung.

            

             
	• 

            

            	Beurteilung von Rhetorik und Unterlagen - auch etwaiger Vertragsentwürfe.

            

            
	• 

            

            	Verkaufstraining, verkaufspsychologische Strategien und vertriebliche Qualifizierung.

            

            
	• 

            

            	Wir bevorzugen eine Einzelunterweisung, um individuelle Engpässe erkennen und 

            Effektivität herstellen zu können.




 



» Es bestehen erhöhte Anforderungen an die Qualifikation und Motivation von Mitarbeitern.

    Die Aufgabe, das eigene Potenzial effektiv zu nutzen wird unterstützt, um sich behaupten zu können.

   Danach richten wir unser modernes Leistungsspektrum aus.





Wechselseitig ergänzend:



» SELFMarketing allgemein



» Rhetorik-  und



» Telemarketing-Training





Im SELFMarketing erweist sich das Einzeltraining als überaus wirkungsvoll. »



Hier bevorzugen wir die individuelle Betreuung oder Teamschulung von max. drei Teilnehmern.

Persönlich bildende, vertrieblich-aktuelle Inhalte werden erläutert und diskutiert. 



Verkaufspsychologische Strategien können individuell für: Vertrieb, Beratung, P R,

Schulung, Mitarbeitermotivation sowie im Bewerbungscoaching unterwiesen werden.



Wir übernehmen nach Absprache; integrierte Rhetorik, vertrieblich-technische

Qualifizierung und Organisation sowie die Anwendung unserer Datenbank.



Staffelpreise bieten wir für das Einzeltraining, in je 5- oder 10-Stundeneinheiten sowie eine

Abrechnung nach unserem Trainingsstundensatz.



Bei drei Teamteilnehmern gewähren wir eine Preisermäßigung und bei sofortiger Zahlung einen zweiprozentigen Frühbucher-Rabatt.



Der Stunden-, Halbtags-, Tagespreis dieser Schulung ist identisch mit den Preisangaben in den

Anmeldebögen für Rhetorik »   und  Telemarketing » da deren Inhalte integrativ sind. 
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