








Aktualisierung: 19.11.2008




  	Concept
	Services
	Ihr Plus	Konsolidierung
	P R • Werbung
	Mailing
	Kontaktdatenbank


	Focus	Unser Profil
	Projekte


	Events	Veranstaltungsdienste
	Mitbewerbbeobachtung
	Aktuelle Events
	Ältere Events


	Seminare	Einzel- oder Kleingruppentraining
	SELFMarketing
	Rhetorik »
	Artikulieren
	Telemarketing »
	Das Telefonat
	Ein- und ausgehender Anruf
	Professioneller Arbeitsplatz


















» Home 

» Seminare 

» Rhetorik » 




 









» SELFMarketing



» Telemarketing











  

  » Rhetorik-Schulung

      im Office Laske 



  » Interessiert Sie ein

      Schulungstermin? 

      Mailen Sie oder rufen

      Sie uns einfach an! 









Service » 



Schauen Sie nach dem Rhetorik-Newsletter »





Rhetorik



 » • Akquisition  • Beratung  • Betreuung  • Schulung 





Qualifizierte Gesprächsführungen sind wichtig, um erfolgreich zu sein. Die Grundlage

ist eine perfekte Rhetorik, womit Sie positive Eindrücke hinterlassen. 





Wie Sie zu verbesserter Rhetorik gelangen, Redeängste verlieren, vor großem und

qualifiziertem Publikum die Nerven behalten, erlernen Sie in unserer Schulung. 

Damit beeinflussen Sie Ihren Erfolg, entscheiden über Gesprächsverlauf und Ergebnis.

Überzeugen Sie die Zuhörer, bringen Sie treffende Argumente und erreichen Sie sicher

Ihre Gesprächsziele. 



	»

            

             	Indem Sie Ihre Auftritte vorbereiten und Fragetechniken bewusst einsetzen.

            

             
	»

            

             	Begegnen Sie Einwänden kompetent. Durch rhetorische Professionalität verbessern

            Sie das Image, die Produktpräsentation und den Unternehmenserfolg.

            

            






 



Schulungsinformationen



»   Verhalten ...



»   Redetechnik ...



»   Körpersprache ...





	•

            

            	Wir übernehmen Rhetorikoptimierungen auch projektbegleitend oder kombiniert.

            

            
	•

            

             	» Akquisition, Beratung, Betreuung.  Ansprache, Referat, P R, Schulung, Bewerbung.

            Veranstaltungs- und Messedienste.

             
	•

            

             	Sprache und Ausdruck der Person allgemein - sowie in Arbeitsteams

            hinsichtlich der relevanten Unternehmensintegration.

             
	•

            

             	Rhetorik in Direkt- und Telemarketing der Interessentenakquisition,

            Kundenreaktivierung und im Service.

            

             


 



 

Wir bieten Einzel- oder Kleingruppentraining für bis zu maximal vier Teilnehmer und 

unterweisen hier primär individuelle Einzeltrainingseinheiten. Damit besteht die Möglichkeit,

eine Rhetorikoptimierung auch kombiniert oder berufsbegleitend vermittelt zu erhalten.



Zunächst werden die rhetorischen Einsätze und "gewisse Unsicherheiten" sondiert. »

Unser Themenleitfaden wird der Akquisitionsanforderung -in etwa- angeglichen und

vertriebliche Belange werden berücksichtigt. 



Ab dem 3. Teilnehmer eines Unternehmens oder einer Gemeinschaft unterbreiten wir eine 

Preisermäßigung. Bei sofortiger Zahlung gewähren wir einen Frühbucher-Rabatt von 2 %.



Integrative Inhalte und Preise sind den Anmeldebögen für Rhetorik »  &  Telemarketing » 

zu entnehmen. 



Auf Anfrage unterbreiten wir zudem folgende Preisermäßigung:  Einzeltrainings-Staffelpreis

für jeweils 5 oder 10 Trainings-Stundeneinheiten. » 
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